R

» 16 giugno 2020

PAESE :ltalia
PAGINE :24

SUPERFICIE :9 %

DIFFUSIONE :(167257)
AUTORE :Matteo Meneghello

PERIODICITA :Quotidiano1 ]

Sicit passa allo Star:
«La circular economy
piace ai fondi esteri»

AGRITECH

Con il titolo piu liquido
piu velocita alla crescita,
presto nuovo hub in Cina

Matteo Meneghello

Poco piti di un anno sull’Aim e poi,
ieri, il debutto sullo Starper Sicit. «E
un piccolo record - riconosce I'ad
Massimo Neresini -. Quest'approdo
eraunadelle promesse fatte, e vole-
vamo fare presto». L’ambizione
coinvolgere una platea pitampiadi
investitori, «soggettiche finoa oggi
non potevano investire su di noi -
prosegue -, perché hanno bisogno di
unamaggioreliquidabilita del titolo.
Siamo un piccolo campione della
circular economy e per questo pos-
siamoessere un target per moltiin-
vestitori Usa, o fondidel nord Euro-
pa;abbiamoricevutorichiestadiin-
formazioni persino dalle Filippine».

Sicit, controllatadaunaholding
partecipata daiprincipali protago-
nisti della filiera conciaria vicenti-
na, produce biostimolanti per
I'agricolturaeritardanti per 'indu-
stria del gesso, realizzati attraverso
idrolisi dei residui dell'industria
conciaria. L'azienda non ha subito
ripercussioni dall'emergenza Co-
vid-19 (se non per lo stop dei con-
ciatori), conl'ultimatrimestrale che
haevidenziatoricaviper 19,7 milio-
ni (+25,6% sul primo trimestre del
2019) eun ebitda di8 milioni, parial
40,4% deiricavi(35,8%lungo tutto
il 2019). L’azienda, che ha in cassa
29,6 milioni, paghera undividendo

di 0,45 euro (0,35 I'anno scorso).
Conlaquotazione sull'Mta, spiega-
no ivertici, il piano di sviluppo subi-
ra un’accelerazione rispetto al-
I'orizzonte decennale pensato in
precedenza: «Siamo chiamati a
mostrare agli investitori, anche ai
piccoli, le potenzialita di Sicit, che

credo possa offrire molti elementi
di attrattivita» spiega l'ad.
Neresininon esclude chel'ultima
trimestrale «possa essere stata in-
fluenzata da fattori eccezionali, con
molti clienti che hanno magariaccu-
mulatostock per pauradilockdown
prolungati».Nonedetto cheirisul-
tati dei primi mesi possano essere
mantenuti lungo I'anno, ma «i se-
gnalisonobuoni, e non c’¢ nemme-
noragione per credere il contrario».
Per quantoriguardalo sviluppo,
'azienda punta aunnuovo stabili-
mentoall'estero perallargarelabase
produttivaelaretediclienti.In Cina,
dopolasigladiunaccordo diamici-
ziaanovembre con unadelegazione
di Tianjinin visitaa Milano, si punta
araggiungere un’intesa entro fine
anno. Si tratta un investimento di
unadecinadimilioniperrealizzare
un impianto che faccia da hub per
tutta la regione Apac. «E un’area
dalle potenzialita enormi peril no-
strobusiness —spiega Neresini-.Un
impiantoinloco ci permetterebbe di
importare in Cina, come materia
prima, I'idrolizzato proteico che
produciamo in Italia». Nel nuovo
stabilimento «verrebbe poi trattato
evendutoancheaipiccolie medidi-
stributori cinesi», target dimensio-
nale almomento poco presente nel
portafoglio, orientato piti su realta
multinazionali, che potrebbero co-

munque a loro volta beneficiare di
unhubdiriferimentoin Asia, strate-
gico anche per Vietnam, Corea,
Thailandia ed Australia.

Inparallelo, Neresinisegnalaat-
tenzioneancheal mercatomé&a, in
ragione dell’orientamento del-
I'aziendaacoglierele eventualiop-
portunita per diversificare eallarga-
rela gamma produttiva. «Penso, per
esempio, ai biostimolanti di origine
vegetale -spiega - o agli estratti di
fitormoninaturalioingenerale altre
soluzioni che possano interagire
con il nostro core business».
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